Neues Einkaufszentrum
wiirde Stadt gefahrden

Einzelhandels- und Zentrenkonzept enthalt Sprengstoff

Von Stephan Rechlin

Gutersloh (WB). Die Gu-
tersloher Innenstadt ist schon
heute mit vielen Sortimenten
Uberversorgt. Ein neues Ein-
kaufszentrum wirde zu einem
ruindésen Verdréngungswettbe-
werb fihren. Angesichts der
Neubaupldne fur das Weller-
diek-Areal kommt das Einzel-
handels- und Zentrenkonzept zu
sprengstoffartigen Aussagen.

Noch liegt die Expertise des
Dortmunder Planungsbiiros Jun-
ker und Kruse nicht in vollem
Wortlaut vor. Doch ein unter
Planungsausschuss-Mitgliedern
kursierender Zwischenbericht ent-
hilt bereits brisante Handlungs-
empfehlungen. Den Autoren der
Studie mogen die Pléane des israe-
lischen Investors Gazit GmbH
noch nicht bekannt gewesen sein —
das aber verleiht ihren Schlussfol-
gerungen eine besonders hohe
Glaubwirdigkeit.

Thren Untersuchungen zufolge
gibt es in der Innenstadt hochstens
in der Kkurzfristigen Bedarfsde-
ckung noch Entwicklungsmoglich-
keiten. Gemeint sind damit Nah-
rungs- und Genussmittel, Blumen-
und Zoobedarf, der Handel mit
Zeitschriften und Zeitungen. Bei
Produkten der Gesundheits- und
Korperpflege ist der Séattigungs-
grad in der Innenstadt dagegen
erreicht. Eine Uberversorgung
stellt das Gutachten bei mittel-

und langfristigen Bedarfsgiitern
fest. Im Klartext: Giitersloh
braucht keine Geschéfte mehr, die
Bekleidung und Wische anbieten,
Schuhe und Lederwaren, Hausrat
und Geschenkartikel, Sport- und

nenstadt einem freien Spiel der
Kriafte zu tberlassen, also mogli-
chen Investorenwiinschen bedin-
gungslos nachzukommen, wiirde
den bestehenden Einzelhandel ge-
fadhrden — und damit die gesamten

Freizeitutensilien, Uhren und Stadtstrukturen. Die Gutachter
Schmuck. Auch bei Bau- und gehen von Betriebsaufgaben, Ver-
Gartenmarktsorti- lagerungen und ei-
menten sei der Be- . - nem hohen Attrak-
darf mehr als ge- Keln freleS tivitatsverlust in
deckt. Noch ge- . . der Innenstadt aus,
braucht  wirden Splel der Kraﬁe von dem auch die

dagegen Spielzeug,
Hobbyartikel und Musikinstru-
mente, Wohngegenstande und Mo-
bel, Elektroartikel und Lampen,
Unterhaltungselektronik, medizi-
nische und orthopédische Artikel.
Dazu raten die Gutachter jedoch,
sie in einen »betriebswirtschaftli-
chen und regionalen Zusammen-
hang« zu stellen.

Was damit gemeint sein konnte,
wird aus verschiedenen Entwick-
lungsszenarien deutlich. Die In-

Nahversorger in
Kattenstroth betroffen wiren.
Die Bewahrung des innerstadti-
schen Einzelhandels unter einer
»Kiéseglocke« lehnen sie jedoch
ebenso ab. Statt dessen soll neuer
Einzelhandel in Abhéngigkeit von
Sortiments- und GroéBenstruktu-
ren, kiinftigen 6konomischen Rah-
menbedingungen und in funktio-
naler Erginzung auf ausgewihlte
Standorte in Gltersloh verteilt
werden.

§ KOMMENTAR

Der Einzelhandelsverband be-
kommt Unterstiitzung. Ein von der
Stadt im vergangenen Jahr bestell-
tes Gutachten untermauert die Be-
firchtungen, die der Verband bisher
bei nahezu jedem Neubauvorhaben
in der Innenstadt beschworen hat.
Einen Investor einfach schalten und
walten zu lassen, wirde manch

So weit, so einfach

etabliertes Geschafte ruinieren, zu
Leerstanden filhren, die Attraktivitat
der City ramponieren. So weit, so
einfach. Doch aus eigener Kraft
vermag der Gutersloher Einzelhan-
del das ebenso ramponierte Quar-
tier zwischen Kaiser- und Ei-
ckhoffstraBe auch nicht aufzuwer-
ten. Stephan Rechlin

Einzelhandel in den Giitersloher Stadtteilen

Stadtteil Einwohner Zahlder Gesamtverkaufsfliche Verkaufsflache
Betriecbe (gerundet, in qm) je Einwohner
in gm
Avenwedde-Bahnhof 4821 11 2540 0,53
Avenwedde-Mitte/West: 8101 32 5020 0,62
Blankenhagen 3439 5 2040 0,59
Friedrichsdorf 6323 22 2460 0,39
Innenstadt 10737 319 69180 6,44
Isselhorst 6180 51 11310 1,83
Kattenstroth 15587 73 39900 2,56
Miele 4651 19 3740 0,80
Nord 10797 52 16000 1,48
Pavenstadt 9608 23 11060 1,15
Spexard 8758 39 24030 2,74
Sundern 7258 29 18340 2,53
Gesamt 96260 675 205600 2,14

Gemessen an der Verkaufsfliche je Einwohner
kénnten Friedrichsdorf, Avenwedde und Blankenhagen

City.
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